
Exzellentes Kreditgeschäft 
mit EUROPACE
EUROPACE Market Engine

Mit EUROPACE können Finanzvertriebe ihr Kreditgeschäft intensivieren und die Konvertierungsquote ihrer Finanzierungsanfragen 
effektiv erhöhen. Die neue EUROPACE Market Engine steigert die Exzellenz der Plattform. Mit ihrer Einführung eröffnen sich ab 
sofort neue Möglichkeiten im Vertrieb von Immobilienfinanzierungen. Das optimiert die Kundenberatung, sichert den Erfolg jeder 
Finanzierungsanfrage und steigert zusätzlich den Ertrag des Vertriebspartners.

Die Vorteile auf einen Blick:

EUROPACE ist verlässlich in der Entscheidung

Mit EUROPACE gewinnt der Vertriebspartner die Sicherheit, dass die automatisiert in der Plattform erhaltene 
Scoringentscheidung eines Falls der des bankeigenen Systems entspricht. Aus einem GRÜN in EUROPACE 
wird ein GRÜN in der Bank.

EUROPACE überblickt das Produktangebot

Der Vertriebspartner behält in EUROPACE zu jedem Zeitpunkt der Fallbearbeitung den Überblick über die Machbar-
keit seiner aktuellen Fallkonstellation. Detaillierte Bearbeitungshinweise und Produktinformationen zum Angebot 
vereinfachen die Fallerfassung für den Anwender der Plattform und unterstützen auch weniger geübte Nutzer. 
Vertiefte Kenntnisse der Produktkriterien sind nicht mehr notwendig.

EUROPACE schafft Wettbewerbsvorteile

EUROPACE unterstützt den Vertriebspartner bei der Produktauswahl und unterbreitet sinnvolle Finanzierungsalter-
nativen - unter Berücksichtigung der gesamten Produktpalette. Dies steigert die Beratungskompetenz gegenüber 
dem Kunden: Durch eine umfangreichere Produktauswahl, durch attraktivere Kundenkonditionen und durch 
flexiblere Provisionsgestaltungen.

EUROPACE optimiert Kundenwünsche

EUROPACE integriert und das aufbauend auf dem Kundenwunsch automatisch kostenlose und dem Vertriebspart-
ner oftmals nicht bekannte Produkt-Extras. Darüber hinaus gleicht EUROPACE den Kundenwunsch mit den Möglich-
keiten des Produktgebers ab und sichert so deutlich mehr realisierbare Angebote für den Anwender.

EUROPACE macht die Immobilienfinanzierung. Erfolgreich.
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Scoringergebnis mit der neuen Market Engine

Ergebnis: Signifikante Erhöhung der 
Konvertierungsquote

Scoringergebnis bisher

Ziel: Eliminierung der „Rot-Fälle“

Exzellentes Kreditgeschäft mit EUROPACE

Die Gründe auf einen Blick:

EUROPACE ist verlässlich in der Entscheidung, weil ...

... es einen übereinstimmenden Datenhaushalt bei EUROPACE und dem Produktgeber gibt.

... entscheidungsrelevante Datenfelder explizit beim Anwender erfragt werden 
 (z.B. Branchenschlüssel, Ausstattungsmerkmale, Bonitätsmerkmale).

... bei der Machbarkeitsprüfung und im Scoring sämtliche Entscheidungsparameter eines Produktgebers 
berücksichtigt werden können. 

EUROPACE überblickt das Produktangebot, weil ...

... der Vertriebspartner unabhängig vom Bearbeitungsstand und trotz fehlender Eingabewerte jederzeit die 
 Konditionsberechnung und Machbarkeitsprüfung anstoßen kann.

... der Anwender - nicht nur bei fehlenden oder fehlerhaften Eingaben - einfach mittels mouse-over detaillierte 
Bearbeitungshinweise und Produktinformationen erhält.

EUROPACE schafft Wettbewerbsvorteile, weil ...

... EUROPACE dem Vertriebspartner automatisch gültige Angebotsalternativen (beispielsweise 
Produktkombinationen unter Einbindung von KfW-Mitteln) als Vorschlag unterbreitet.

... EUROPACE mit den Leistungen des Packagers Vertriebspartnern die Möglichkeit bietet, die eigenen 
 Vertriebskosten zu senken, sowie sich neue Anbieter und Produktbereiche zu erschließen.

EUROPACE optimiert Kundenwünsche, weil ...

... kostenlose Produkthighlights der Produktgeber in EUROPACE automatisch in der Finanzierungslösung 
berücksichtigt werden (z.B. Einbindung von Sondertilgungen).

... aus Kundenwünschen, die nicht exakt den Möglichkeiten eines Produktgebers entsprechen, automatisch attraktive 
 Alternativangebote abgeleitet werden (beispielsweise durch Variation von Laufzeiten oder Auslaufgrenzen).

Auswirkungen der neuen EUROPACE Market Engine auf die Konvertierungsquote:

EUROPACE sichert den Vertriebserfolg. Dauerhaft.
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