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Pressemitteilung

Operative Kennzahlen Geschéftsjahr 2020
Hypoport SE: Deutliche Marktanteilsgewinne auch im Geschaftsjahr 2020

e Transaktionsvolumen auf Europace-Plattform in 2020 rund 32% lber Vorjahr

e Genossenschaftsbanken mit 82% Steigerung weiterhin am starksten wachsende
Nutzergruppe. Sparkassen bei +35%

e Dr. Klein Privatkunden mit +24% tber dem Wachstum der letzten Geschaftsjahre

e Volumen der Uber Bewertungsplattform Value AG unterstitzter Wohnimmobilientransaktionen
steigt um 36%

Berlin, 18. Januar 2021: Die operativen Kennzahlen der transaktionsbasierten Geschéaftsmodelle
der Hypoport-Gruppe fur den privaten Wohnimmobilienerwerb stiegen zwischen 25% und 80%
und damit deutlich starker als das Marktumfeld. Dieses starke Wachstum verdeutlicht die
Robustheit der digitalen Plattformgeschaftsmodelle der Hypoport-Gruppe innerhalb der Corona-
bedingt angespannten allgemeinen konjunkturellen Lage in Deutschland.

Im  Segment Kreditplattform  erhdhte  Europace, groRter B2B-Kreditmarktplatz ~ fir
Immobilienfinanzierungen, Bausparprodukte und Ratenkredite in Deutschland, im Geschéaftsjahr 2020
sein Transaktionsvolumen* um 32% auf 90 Mrd. Euro. Das Transaktionsvolumen pro Vertriebstag**
betrug 352 Mio. Euro. In der mit Abstand gréRten Produktgruppe Immobilienfinanzierung wurde das
Transaktionsvolumen um 36% auf 73 Mrd. Euro gesteigert. Das Transaktionsvolumen der zweitgrof3ten
Produktgruppe Bausparen erhohte sich um 21% auf 13 Mrd. Euro. Das Volumen der kleinsten
Produktgruppe Ratenkredit blieb in einem stark ricklaufigen Gesamtmarkt stabil.

FINMAS, der Teilmarktplatz fir Institute des Sparkassen-Sektors, erhdhte sein Transaktionsvolumen in
2020 um 35% auf Uber 8 Mrd. Euro. Institute des genossenschaftlichen Bankensektors vermittelten
durch Nutzung des fir sie konzipierten Teilmarktplatzes GENOPACE ebenfalls ein Volumen von Uber
8 Mrd. Euro, was einer Steigerung von 82% entspricht. Im vierten Quartal 2020 lag das
Transaktionsvolumen des genossenschaftlichen Sektors sogar erstmalig Uber dem der
Sparkassengruppe.

Neben diesen beiden Institutsgruppen haben sich die Volumen der ungebundene
Finanzierungsvertriebe und private Banken mit rund 25% bis 35%-Anstieg ebenfalls deutlich starker als
das Marktumfeld entwickelt.

Im Segment Privatkunden bietet Dr. Klein, malfigeblich Uber ein Franchise-System, an rund 230
deutschen Standorten Beratung zu Finanzierungsprodukten an. Das von Dr. Klein vermittelte Volumen*
wurde in 2020 um 24% auf Gber 9 Mrd. Euro ausgebaut.

Die zum Segment Immaobilienplattform gehdrende Bewertungsplattform Value AG baute ihre operative
Kennziffer im abgelaufenen Geschéftsjahr 2020 ebenfalls deutlich aus. So erhohte sich der Wert
besichtigter und begutachteter eigennutzungsfahiger Wohnimmobilien um 36% auf 25 Mrd. Euro.
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Ronald Slabke, Vorstandsvorsitzender der Hypoport SE, zeigt sich zufrieden mit der starken operativen
Entwicklung: ,Fur Hypoports transaktionsbasierte Geschaftsmodelle fir den privaten Immobilienerwerb
bedeuten diese groRRartigen Zuwachsraten deutlich Uber dem Marktwachstum erneut starke
Plattformen und
Dienstleistungen haben wir diese Marktanteilsgewinne in 2020 sowohl vor als auch wéhrend der
Corona-Krise erzielt. Fur 2021 sind wir uns sicher, diese Dynamik aufrecht erhalten zu kénnen.*”

Marktanteilsgewinne. Aufgrund des hohen

Digitalisierungsgrades unserer

Operative Kennzahlen transaktionsbasierte Geschaftsmodelle fiir den privaten Immobilienerwerb

begutachteter Wohnimmobilien

(Angaben in Mrd. €) Q4 Q4 Q4 12M 12M 12M
2020 2019 | Veranderung 2020 2019 | Veranderung
Segment Kreditplattform
Transaktionsvolumen* 24,07 17,66 36,3% | 89,56 68,04 31,6%
Europace gesamt
davon Immobilienfinanzierung 19,78 14,03 41.0% | 72,69 53,55 35,8%
davon Bausparen 3,47 2,81 23, 7% 13,35 11,04 21,0%
davon Ratenkredit 0,81 0,82 -1,1% 3,52 3,46 1,6%
Transaktionsvolumen pro 376,1 287,2 31,0% | 351,9 272,1 29,3%
Vertriebstag (in Mio. Euro)**
Segment Privatkunden
Vertriebsvolumen* Finanzierung 2,32 1,89 22,9% 9,16 7,40 23,6%
Dr. Klein Privatkunden
Segment Immobilienplattform
Wert besichtigter und 6,35 5,31 19,6% | 24,80 | 18,29 35,6%

* SAmtliche Angaben zum Volumen von abgewickelten Finanzdienstleistungsprodukten (Immobilienfinanzierungen,
Bausparen und Ratenkredite) beziehen sich auf Kenngréf3en ,vor Storno” und kénnen entsprechend nicht mit den
ausgewiesenen Umsatzerldsen, in denen die nachtraglichen Stornierungen beriicksichtigt sind, ins Verhéltnis
gesetzt werden. Von den hier genannten Transaktionszahlen kann somit weder direkt auf Umsatz- noch auf

Ertragszahlen geschlossen werden.

** \ertriebstage definiert als Anzahl der Bankarbeitstage, abztiglich der halben Anzahl der Brickentage.
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Uber die Hypoport SE

Die Hypoport SE mit Sitz in Lubeck ist Muttergesellschaft der Hypoport-Gruppe. Mit ihren tGber 2.000 Mitarbeitern
ist die Hypoport-Gruppe ein Netzwerk von Technologieunternehmen fur die Kredit- & Immobilien- sowie
Versicherungswirtschaft. Sie gruppiert sich in vier voneinander profitierende Segmente: Kreditplattform,
Privatkunden, Immobilienplattform und Versicherungsplattform

Das Segment Kreditplattform betreibt mit dem internetbasierten B2B-Kreditmarktplatz Europace die grof3te
deutsche Plattform fiir Immobilienfinanzierungen, Bausparprodukte und Ratenkredite. Ein vollintegriertes System
vernetzt Uber 750 Partner aus den Bereichen Banken, Versicherungen und Finanzvertriebe. Mehrere Tausend
Finanzierungsberater wickeln monatlich rund 35.000 Transaktionen mit einem Volumen von Uber 7 Mrd. Euro Uber
Europace ab. Neben Europace fordern die Teilmarkiplatze FINMAS und GENOPACE sowie die B2B-
Vertriebsgesellschaften Qualitypool und Starpool das Wachstum der Kreditplattform.

Das Segment Privatkunden vereint mit dem internetbasierten und ungebundenen Finanzvertrieb Dr. Klein
Privatkunden AG und dem Verbraucherportal Vergleich.de alle Geschaftsmodelle, die sich mit der Beratung zu
Immobilienfinanzierungen, Versicherungen oder Vorsorgeprodukten direkt an Verbraucher richten.

Das Segment Immobilienplattform biindelt alle immobilienbezogenen Aktivitdten der Hypoport-Gruppe aul3erhalb
der privaten Finanzierung mit dem Ziel der Digitalisierung von Vermarktung, Bewertung, Finanzierung und
Verwaltung von Immobilien.

Das Segment Versicherungsplattform betreibt mit SMART INSUR eine internetbasierte B2B-Plattform zur Beratung,
zum Tarifvergleich und zur Verwaltung von Versicherungspolicen. Zudem wird dem Segment auch der
Versicherungsbereich der B2B-Vertriebsgesellschaft Qualitypool zugeordnet.

Die Aktien der Hypoport SE sind an der Deutschen Boérse im Prime Standard gelistet und seit 2015 im SDAX
vertreten.
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